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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Introduccion

A través de la alianza entre UdPCorp,
Nexxos Chile y Red Inmobiliaria,
formamos profesionales inmobiliarios
que enfrenten con liderazgo estratégico,
rigor técnico e integridad los desafios de
un mercado en constante
transformacion, respaldados por la
trayectoria de la Universidad Diego
Portales.

e Soporte Técnico Integral:
Capacitacion continua disefada para
elevar el estandar ético, técnico y legal
de los corredores en Chile.

e Respaldo Académico:
Otorgado por UdPCorp y la Universidad
Diego Portales, institucion con 45 afos
de trayectoria en la formacién ejecutiva
y profesional.

e Enfoque Practico-Estratégico:
Desarrollo de competencias
directamente aplicables al cierre de
operaciones, uso de Inteligencia
Artificial, tasacion rigurosa y
compliance.



Perfil de
Egreso del
Graduado

FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

El graduado de la Certificacion Profesional Inmobiliaria es
un profesional de la intermediacion y gestion patrimonial
caracterizado por su rigor técnico, vision estratégica y
adherencia a los mas altos estandares éticos y legales del
mercado.

Al finalizar el programa, el profesional certificado estara
capacitado para:

» Estructura Estratégica y Prospeccion: Disefar planes de negocio
sostenibles y liderar procesos sistematicos de captacion
exclusiva.

e Criterio Técnico en Valorizacion: Realizar estudios de mercado
y tasaciones inmobiliarias fundamentadas bajo estandares
formales.

e Compliance y Soporte Legal: Operar dentro del marco
normativo vigente, minimizando riesgos juridicos en
operaciones de compraventa y arriendo.

* Tecnologia, RRSS e Inteligencia Artificial: Implementar
herramientas digitales avanzadas para potenciar la
prospeccion, automatizacion y difusion.
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Directores del programa

Teodoro Acosta Juan Llopis

Andrade Fundador de Academia Nexxos,
especialista en formacion y
certificacion de competencias
para corredores de
propiedades.

Director Educacion
Corporativa Udp Corp

‘ ‘ El trabajo conjunto con las “ El mercado inmobiliario
organizaciones y en total actual exige vision
congruencia estratégica con estratégica, rigor técnico

. sus desafios, genera un y actualizacion constante.
o ambiente simbidtico de valor A través de la alianza
% que, como resultado, nuestros entre udpCorp, Nexxos y
g clientes logran la activacion de Red Inmobiliaria,
Q> los conocimientos, formamos profesionales
< transformandolos en éticos y rigurosos,
)< habilidades y destrezas capacitados para
ny efectivas para la toma de estructurar, valorizar y
Q decisiones e intervenciones gestionar negocios con
X gerenciales y nosotros, como respaldo juridico, vision
E Centro de Desarrollo consultiva e integracion
Corporativo, nos de tecnologia de
> sensibilizamos con el contexto vanguardia.
o de negocios para desafiar
o) constantemente al “business
@) as usual”.
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Directores del programa

Cristian Armas

Morel

Real Estate Developer
Red Inmobiliaria

‘ ‘ Se trata de un programa de
alto rendimiento especializado
en corretaje, valorizacion y
gestion inmobiliaria, disenado
para conectar la excelencia
académica con la practica real
del mercado. A través de una
mirada estratégica, respaldo
legal e integracion de
tecnologia de vanguardia,
preparamos a los profesionales
para identificar, estructurary
liderar las mejores
oportunidades de inversion y
desarrollo en el pais.
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Metodo|og|'a La Certificacion Profesional Inmobiliaria

utiliza una metodologia ejecutiva y
aplicada, orientada a la transferencia
directa de competencias al mercado
inmobiliario.

Combina el modelo hibrido (aula online,
sesiones en vivo y presenciales).

Esta estructura garantiza una formacion
de alto estandar técnico y ético,
alineada con las exigencias actuales del
entorno empresarial.

Horario Sesiones Presenciales: Vinculacion de
red y networking.

Contenidos Asincronicos: Modulos
interactivos en plataforma Nexxos
Chile para estudio flexible y
continuo.

Tutorias Online: Clases en vivo para
resolucion de casos, profundizacion
tedrica y debate estratégico.

Duracion 2 meses (60 dias)
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Programa y Diseno Conceptual

PLAN DE CAPTACION  VALORIZACION PUBLICACION OPERACIONES  COMPLIANCE  HABILIDADES
NEGOCIOQS & DE & MARKETING COMPRAVENTA EJECUTIVAS
GESTION PROPIEDADES & ARRIENDO
CONSULTIVA

L
- - - -
- - EXAMEN DE
S CERTIFICACION
Asincronas (PRESENCIAL)
en LMS
Online
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Modulo 1: Plan de Negocios & Gestion Consultiva

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Mddulo: Definir la arquitectura estratégica del negocio inmobiliario y la
propuesta de valor diferenciadora.

Unidades Tematicas:

1.1. Planificacion Estratégica Inmobiliaria: Definicion del modelo de negocios,
proyeccion de metas financieras y segmentacion de clientes objetivo.

1.2. Consultoria Inmobiliaria de Alto Nivel: Creacion de propuesta de valor para clientes
compradores y vendedores.

1.3. Gestion del Ciclo de Vida del Cliente: Construccion de relaciones a largo plazo,
fidelizacion y gestion de cartera.

Resultado Esperado: Un plan de negocios personal estructurado y cuantificable listo
para ejecutar.

Mddulo 2 — Captacion de Propiedades

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Mddulo: Dominar las técnicas avanzadas de prospeccion y cierre de mandatos
de captacion en exclusividad.

Unidades Tematicas:

2.1. Metodologias de Prospeccion Directa e Indirecta: Estrategias de captacion en frio,
red de contactos y conversion de leads.

2.2. Pitch de Prospeccion y Presentacion de Servicios: Estructura de la reunion de
captacion y manejo de objeciones sobre honorarios.

2.3. Cierre y Negociacion de Exclusividades: Acuerdos contractuales de corretaje,
clausulas clave y compromiso de venta.

Resultado Esperado: Embudo de captacion optimizado para la obtencion de propiedades
con contrato exclusivo.
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Modulo 3 - Valorizacion & Criterio de Tasacion

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Modulo: Dominar las metodologias de valorizacion comercial, inspeccion
técnica e informe de tasacion inmobiliaria bajo normativa vigente.

Unidades Tematicas:

3.1. Métodos de Valorizacion: Método comparativo de mercado, enfoque de costos y
homologacion de antecedentes.

3.2. Inspeccion y Analisis Urbano: Inspeccion técnica del inmueble, depreciacion,
superficie (til vs. terraza y normativa urbanistica (PRC).

3.3. Informe de Tasacion Profesional: Estructura del informe técnico para presentacion
ante propietarios e inversionistas.

Resultado Esperado: Capacidad técnica para emitir reportes de valorizacion rigurosos
que sustenten la toma de decisiones.

Modulo 4 - Marketing Digital, Portales e IA

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Mdodulo: Implementar estrategias de marketing digital multicanal, marca
personal y herramientas de IA para optimizar la difusion y captacion de clientes.

Unidades Tematicas:

4.1. Estrategia Multicanal & Portales Lideres: Publicacion eficiente en portales
inmobiliarios, optimizacion de fichas y posicionamiento.

4.2. Personal Branding & Social Selling: Creacién de contenido especializado para
Instagram, LinkedIn y desarrollo de marca personal.

4.3. Inteligencia Artificial Aplicada al Corretaje: Prompting para copywriting
inmobiliario, analisis predictivo de datos y automatizacion de prospectos.

Resultado Esperado: Campanas digitales activas y flujos de trabajo automatizados
mediante Inteligencia Artificial.
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Modulo 5 - Operaciones de Compraventa y Arriendo
Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronasrias

Objetivo Mddulo: Garantizar la adherencia ética, la prevencion de riesgos legales y el
cumplimiento normativo exigido por el mercado y las instituciones.

Unidades Tematicas:

5.1. Estudio de Titulos y Documentacion: Revision de escrituras, certificados de
dominio, hipotecas, gravamenes y recepciones finales.

5.2. Promesas, Contratos y Cierres: Redaccion de ofertas, promesas de compraventa,
contratos de arriendo y corretaje.

5.3. Compliance & Normativa UDP: Prevencion de lavado de activos (UAF), ética

profesional, Ley de Copropiedad y proteccion de datos.

Resultado Esperado: Operacion comercial blindada bajo los mas altos estandares éticos,
legales y de compliance corporativo respaldados por la Universidad Diego Portales.

Mddulo 6: Compliance Inmobiliario

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Mddulo: Garantizar la adherencia ética, la prevencion de riesgos legales y el
cumplimiento normativo exigido por el mercado y las instituciones.

Unidades Tematicas:
6.1. Prevencion del Lavado de Activos (UAF): Aplicacion de la normativa de la Unidad

de Analisis Financiero al corretaje de propiedades y reporte de operaciones
sospechosas.

6.2. Etica Profesional y Proteccion de Datos: Codigo de ética en la intermediacion,
transparencia comercial y proteccion de datos personales de los clientes.

6.3. Marco Regulatorio y Ley de Copropiedad: Exigencias normativas actuales de la
industria, nueva Ley de Copropiedad Inmobiliaria y mitigacion de responsabilidad civil.

Resultado Esperado: Operacion comercial blindada bajo los mas altos estandares éticos,
legales y de compliance corporativo respaldados por la Universidad Diego Portales.
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

Modulo 7 - Habilidades Ejecutivas

Formato: Modalidad Asincrona + Tutorias Sincronas

Objetivo Mddulo: Desarrollar competencias directivas para la gestion de clientes de
alto patrimonio y la resolucion de negociaciones complejas.

Unidades Tematicas:

7.1. Técnicas Avanzadas de Negociacion Inmobiliaria: Manejo de objeciones de alto
nivel y alineacion de expectativas comprador-vendedor.

7.2. Liderazgo Estratégico: Construccion de redes de contacto de alto valor, reputacion
de mercado y toma de decisiones bajo incertidumbre.

7.3. Casos Practicos de la Industria: Analisis de casos reales de negociacion corporativa
e inversion.

Resultado Esperado: Dominio de herramientas avanzadas de negociacion estratégica
para destrabar operaciones complejas, gestionar con efectividad a clientes de alto
patrimonio y consolidar un posicionamiento de liderazgo, influencia y alta reputacion
en el mercado inmobiliario.
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Proceso de Evaluacion & Certificacion

Criterios de Aprobacion

Asistencia y Participacion: Cumplimiento del 80% minimo de asistencia a tutorias y sesiones
presenciales.

Evaluacion Continua: Desarrollo de controles y talleres practicos en los médulos académicos.

Examen Final Presencial: Evaluacion integradora ante comision académica para validar
competencias profesionales.

Acreditacion

Certificado Oficial UDP Corp & Nexxos que acredita competencias en corretaje y gestion
inmobiliaria con respaldo de la Universidad Diego Portales.
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Excelencia & Alianza Corporativa

Universidad Diego Portales (UDP): 45 anos de excelencia
académica acreditada.

UdPCorp: Centro especializado en el diseno de soluciones
ejecutivas adaptadas a los desafios del sector corporativo e AR Os

. ope . NIVERSIDAD
inmobiliario. 45 UdemlG/o PORTALLS

Nexxos Chile: Plataforma lider en formacion y soporte
integral para agentes y corredores de propiedades.
Enfoque en la profesionalizacion del mercado y aceleracion
de negocios.

Red Inmobiliaria: Red estratégica de conocimiento,
inversion y tecnologia aplicada al mercado inmobiliario.
Punto de encuentro para potenciar proyectos, capitalizar
oportunidades y elevar el estandar de la industria.

Nuestros clientes de soluciones corporativas
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FACULTAD DE ADMINISTRACION Y ECONOMIA

PROCESO DE ADMISION

Detalles de la Convocatoria

Valor Regular del Programa: $900.000 CLP

Cupos Maximos: 40 personas (para asegurar atencion personalizada y mentoria de calidad).
Periodo de Clases:

Octubre — Noviembre (Duracién: 60 Dias).

Inscribete aqui
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